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Flere oplever betalingsfrister l&engere end 30 dage

SMVdanmarks medlemsvirksomheder har jeevnligt peget pa, at store virksomheder udnytter deres
magt som storkunder til at gennemtvinge lange betalingsfrister. Resultatet er, at SMVdanmarks med-
lemsvirksomheder ma vente helt op til 120 dage pa betaling fra kunderne.

Analysevirksomheden Norstat har for SMVdanmark undersggt repraesentativt udvalgte sma og mel-
lemstore danske virksomheders oplevelse af betalingsfrister. Undersggelsen er gennemfgrt medio
oktober 2018.

Mere end hver tredje af de adspurgte virksomheder bliver udsat for betalingsfrister pa over 30 dage,
og nogle helt op til 120 dage. Det kan medfgre, at leverandgrvirksomheden ikke kan udbetale Ign til
ejer, ikke kan investere i produktionsudvidelser eller risikerer at havne i likviditetsudfordringer, som
kan resultere i banklan og belastning af virksomhedernes kassekredit.

Hovedpointer fra undersggelsen

e 43 pct. af virksomhederne oplever betalingsfrister over 30 dage efter levering

e 55 pct. af virksomhederne mener, at det er dybt uretfaerdigt, at store virksomheder har beta-
lingsfrister pa 30 dage og i nogle tilfeelde op til 120 dage over for deres mindre leverandgrer

e 34 pct. af virksomhederne har fglt sig tvunget til at acceptere de lange betalingsfrister

e For 42 pct. af de virksomheder, som har oplevet betalingsfrister pa over 30 dage, har det
betydet likviditetsudfordringer

e 50 pct. af virksomhederne har vaeret ngdsaget til at treekke pa virksomhedens kassekredit.

Stgrstedelen af de adspurgte virksomheder mener, det er dybt uretfaerdigt

Over halvdelen af de adspurgte virksomheder mener, at betalingsfrister over 30 dage er dybt uret-
feerdige. Mere praecist svarer 55 pct. af virksomhederne dette og mener desuden, at det er et udtryk
for, at store selskaber mangler forstaelse for de mindre virksomheder. Imens mener 21 pct., at de
lange betalingsfrister virker lidt unfair, men at det alligevel altid er hardt for den lille virksomhed pa
et marked med store virksomheder. 13 pct. mener, at det helt i orden, at de store virksomheder
kreever lange betalingsfrister.

10 pct. af de adspurgte virksomheder mener desuden, at de lange betalingsfrister har pavirket deres
motivation til at drive egen virksomhed.




Figur 1: Hvad mener du om, at nogen store virksomhed har leengere betalingsfrister end 30 dage og i
nogen tilfaelde helt op til 120 dage overfor deres mindre leverandgrer?

Det er dybt uretfeerdigt og udtryk for, at store selskaber _ 550
mangler forstaelse for de mindre virksomheder 0

Det virker lidt unfair, men pa den anden side er det altid
hardt at veere en lille virksomhed pa et marked med store _ 21%
spil

Det er markedets vilkar og derfor helt i orden _ 13%
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Figur 2: De lange betalingsfrister fgrer til likviditetsudfordringer

42 pct. af de adspurgte virksomheder svarer, at det giver likviditetsudfordringer, nar de mgder lange
betalingsfrister. Imens betyder det for 18 pct. af virksomhederne, at de far problemer med at udbe-
tale Ign til ejeren. 10 pct. svarer, at det har betydet en hgjere rente pa deres kassekredit og 9 pct.
svarer, at det har betydet manglende mulighed for at investere i udstyr, maskiner og lignende. 2 pct.
af de adspurgte virksomheder svarer, at det gdelaegger muligheden for at anszette personale.

Hvilken betydning har det for din virksomhed med betalingsfrister over 30 dage - i nogle tilfaelde op til
120 dage?
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Figur 3: Virksomhederne treekker pa deres kassekredit

Grundet lange betalingsfrister har 67 pct. af de adspurgte vaeret ngdsaget til at traekke pa virksom-
hedens kassekredit, mens godt halvdelen har lant fra privat formue. 9 pct. har lant fra familie og
venner, og 2 pct. har benyttet sig af factoring (belaning af faktura mod et gebyr), mens samme andel
har optaget banklan. Ingen af de adspurgte har vaeret ngdsaget til at tage kviklan som fglge af lange
betalingsfrister.

Hvordan har de lange betalingsfrister belastet din virksomhed? (multiple choice)

Jeg har trukket pa virksomhedens kassekredit NI 7%
Jeg har lant fra min privatformue | NG 7%
Jeg har lant fra familie og venner I 9%
Jeg har brugt 'factoring' (salg af ubetalte fakturaer) W 2%
Jeg har optaget banklan Wl 2%
Jeg har optaget kviklan =~ 0%
Andet I 7%
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